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UDO HEIDEMANN

Der Blick Giber den Tellerrand ist fur Udo Heidemann
zur Profession geworden. Er ist freier Finanzberater,
engagierter Wertheraner, vielseitig interessierter
Gesprachspartner und seit neuestem: Buchautor.
Mit seinem 2011 erschienenen Buch ,Finanzelle
Sicherheit fir morgen“ macht Udo Heidemann sei-
nen Blick Uber den Tellerrand zum Credo: Finanzen
planen, Vermdgen gestalten, Zukunft sichern - mit
Sicherheit eine lesenswerte Lekttire fur Einsteiger und
Fortgeschrittene.

Die Familie ist seit 3 Generationen in Werther verwur-
zelt, er selbst ist heute schon glicklicher GroRvater.
In 35 Jahren hat sich der kaufmannische Unterneh-
mer zum freien Finanzberater mit einem 6-képfigen
Beraterteam entwickelt.

Diese langjahrig gewachsenen Erfahrungen bieten
die Grundlagen fur kompetente und verstandliche
Konzepte.




Das UNTERNEHMEN

Seit iber 35 Jahren steht unser Name fir erstklassige
Betreuung. Profitieren Sie von unseren Spezial-
kenntnissen, Qualifikationen und Erfahrungen. Wir
arbeiten unabhangig von Banken, Versicherungen
und Investmentgesellschaften.

Alle Mitarbeiter unseres Hauses sind exzellent
ausgebildet und haben eine langjahrige
Berufserfahrung. Die  kontinuierliche in- und
externe Weiterbildung ist flr uns selbstverstandlich.
Gerne stehen wir Unternehmen, Verbanden und
Ausbildungseinrichtungen fir Vortragstatigkeiten zur
Verfigung.

Unser hoher Qualitatsanspruch garantiert lhnen
individuelle, durchdachte und langfristig tragfahige
Losungen. So erhalten Sie durch unsere Beratung
einen echten Mehrwert.




UNABHANGIGKEIT

Wenn Sie sich bei Geldanlagen, bei der Berechnung
lhrer Altersvorsorge, bei Immobilien und der Auswahl
von Versicherungen selbst nicht auskennen, sind Sie
auf ehrliche Beratung und fachliche Kompetenz
angewiesen.

Alle Mitarbeiter unseres Hauses haben sich auf
die Grundsatze ordnungsgemaéfer Finanzplanung
verpflichtet. Wir streben eine vertrauensvolle und
langfristige Zusammenarbeit mit Ihnen an.

Als Finanz-Planer wissen wir, wo bei der Vernetzung
und im Zusammenspiel aller MalRnahmen, lhre
Vorteile  liegen. Die Verbindung aus unserer
Planungs- und Produktkompetenz ist in Deutschland
unvergleichlich, denn wir behalten fir Sie immer den
aktuellen Markt im Auge und beraten ganzheitlich
Uber die besten Konditionen.

»Wer aufthort besser zu werden, hat aufgehort gut zu sein.”
Philip Rosenthal, deutscher Unternehmer und Politiker (1916-2001)



FiNANZ-PLANUNG

Losgeldést von den Zwéngen des reinen
Produktverkaufs sind Finanz-Planer unabhangige
Berater fur Vorsorge und Vermdgen.

Finanz-Planung ist ein systematischer Planungs- und
Beratungsprozess, der lhnen das Erreichen lhrer
finanziellen Ziele ermdglicht. Unsere Beratung kann
sich je nach Wunsch auf lhre gesamte wirtschaftliche
Situation oder auf Ausschnitte hiervon, wie z. B. den
Vermogensaufbau fir die Altersversorgung, die
Vermdgensstrukturierung im Ruhestand oder den
Erwerb eines Eigenheims beziehen.

Dabei beruht unser Beratungsansatz auf einem
Zwei-Phasen-Modell:  der Planungs- und der
Umsetzungsphase.




PrLANUNGS- UND UMSETZUNGSPHASE

DIE PLANUNGSPHASE
Am Beginn steht die Erfassung lhrer personlichen
Daten, lhrer finanziellen Ziele und Winsche sowie
die Analyse lhrer wirtschaftlichen Situation. Darauf
aufbauend entwickeln wir LGsungen, mit denen
sich lhre Vorstellungen im Bereich der Vorsorge,
der Geldanlage und der Risikoabsicherung auch
wirklich umsetzen lassen. Mit unseren Empfehlungen
am Ende des Strategiegesprachs konnen Sie
eigenstandig die weiteren Schritte in die Hand
nehmen - oder Sie setzen lhre Planung gemeinsam
mit uns um und nutzen unsere Kompetenz in der
Produktauswabhl.

DIE UMSETZUNGSPHASE
In dieser Phase begleiten wir Sie aktiv bei der
Produktauswahl und der Geldanlage. Uns stehen
renommierte Produktpartner zur Verfligung, deren
Angebote wir unabhangig und neutral fir Sie
bewerten. Wir sind keiner Bank, Versicherung oder
Investmentgesellschaft verpflichtet, sondern kdnnen
uns vollstandig auf die Vertretung lhrer Interessen
konzentrieren.

»Es kommt nicht darauf an die Zukunft vorauszusagen, sondern auf die
Zukunft vorbereitet zu sein. Perikles (500 - 450 v. Chr:)



RUHESTANDSPLANUNG

Unsere Beratungspraxis bei der Finanz-Planung
zeigt, dass mit Mitte 40 der richtige Zeitpunkt ist, die
finanziellen Weichenstellungen fir den Ruhestand zu
Uberprtfen.

In den aktiven Erwerbsjahren liegt der Fokus meist
auf der beruflichen Tatigkeit: Geldanlagen werden
in der Regel nicht systematisch mit Blick auf spatere
laufende Ertrdge getétigt. Doch der Ruhestand
erfordert neue Uberlegungen: Jetzt geht es darum,
dass regelmafige Einklnfte sicher und stressfrei auf
das Konto kommen und darum, dass das Ersparte
ein Leben lang reicht. Auch die Versorgung des
Partners, die Absicherung eines Pflegefalls und
die Vermogensnachfolge konnen Sie in dieser
Lebensphase beschaftigen.

Die typischen Fragen einer Ruhestandsplanung,
reicht das Vermdgen aus um sorgenfrei davon
leben zu kbnnen und wie sich Inflation und Steuern
auswirken, werden nachhaltig beantwortet.




(GELDANLAGE UND VERMOGENSAUFBAU

Sie moéchten: Vermogen aufbauen? Auf eine Im-
mobilie sparen? Fur die Ausbildung lhrer Kinder
oder Enkelkinder Geld anlegen? lhre privaten oder
unternehmerischen Vermogensanlagen tberprifen
und gegebenenfalls neu strukturieren lassen? Oder
einfach nur Uberschissige Liquiditat anlegen? Wir
entwickeln fur Sie die passende Losung!

HierfUr stehen uns verschiedene Anlagemodelle zur
Verfigung - von Cashkonten und Parkdepots, tber
Investmentfonds bis zu einer professionellen Vermo-
gensverwaltung oder bis hin zu Immobilien.

Durch unsere laufende Betreuung und das Con-
trolling Ihrer Geldanlagen erhalten Sie regelmé&Rig
Empfehlungen fir notwendige Anpassungen sowie
einen umfassenden Uberblick tiber den Wert Ihres
Vermogens.

»Regel Nr. 1: Verliere niemals Geld — Regel Nr. 2: Vergiss niemals Regel Nr. 1.
Warren Buffet



PRIVATE ALTERSVERSORGUNG

Altersversorgung ist heute wichtiger denn je. Denn
eines steht aufBer Frage: Die gesetzliche Rente
wird nur noch zu einem Teil zum notwendigen
Alterseinkommen beitragen. Doch wie viel Geld
bendétigen Sie im Ruhestand? Wie wirken sich Inflation
und Steuern auf Ihre Alterseinkiinfte aus? Reicht das,
was Sie bisher ansparen, um spéter einmal weitere
30 Jahre davon leben zu kénnen? Und wie viel
mussen Sie heute sparen, um lhren gewohnten
Lebensstandard langfristig aufrecht zu erhalten?

Nur eine solide Planung der Altersversorgung
bringt hier Licht ins Dunkel und kann diese Fragen
beantworten. Dabei berucksichtigen wir lhre
bereits bestehende Altersvorsorge wie staatliche
Rentenanspruche, Versorgungswerke, Betriebsrenten,
private  Lebens- und Rentenversicherungen,
Immobilien und sonstige Geldanlagen. Wir zeigen
auf, welche Vorsorgewege (z. B. Riester-, Rirup-,
Privatrenten oder betriebliche Altersversorgung) fur
Sie die meisten Vorteile bieten und beraten Sie
bei einer breiten Streuung lhres Altersvorsorgever-
maogens, um Sicherheit, Rendite und steuerliche
Aspekte in Einklang zu bringen.




BETRIEBLICHE ALTERSVERSORGUNG

Die betriebliche Altersversorgung (bAV) kann von allen
angestellten Mitarbeitern inkl. der Geschéftsleitung
genutztwerden. Miteinerklug konzipierten Versorgung
kbnnen Sie als Unternehmen nicht nur ein modernes
Vergutungssystem einfiihren, sondern sich und Ihren
Angestellten eine ansehnliche staatliche Forderung
sichern. Als Erganzung kommen betriebliche
Zeitwertkonten zur Finanzierung eines vorgezogenen
Ruhestands in Betracht.

Wir  beraten Sie bei der Einrichtung oder
Neustrukturierung Ihrer bAV. Beispiel Pensionszusage:
Bei einem Groldteil der bestehenden Zusagen
liegt eine einseitige Riuckdeckung mit deutschen
Lebensversicherungen vor. In der Vergangenheit
entstanden dadurch grof3e Deckungsliicken. Hinzu
kommen veraltete Zusagen und Fallstricke bei der
Insolvenzsicherung, sowie der Formulierung der
Zusagetexte. Durch eine klare wirtschaftliche Analyse
des Status Quo, eine anwaltliche Neuerstellung der
Unterlagen und moderne Rickdeckungsmodelle,
schlielen wir potenzielle rechtliche, steuerliche und
finanzielle Licken lhrer Versorgung.

»Nichts ist so michtig wie eine Idee, deren Zeit gekommen ist.“
Victor Hugo (1802 - 1885), franzdsischer und politischer Publizist



ABSICHERUNG VON RISIKEN

Regelmalige, uberschaubare  Versicherungs-
beitrage sind leichter zu verkraften als ein hoher,
punktueller Aufwand im Schadensfall. Der richtige
Versicherungsschutz garantiert, dass im Fall der
Falle Ihr Vermogen und Ihre Existenz nicht gefahrdet
sind. Zur Absicherung von privaten und betriebli-
chen Risiken gibt es eine Vielzahl von Angeboten zu
Sach-, Vermogens- und Personenversicherungen. So
viele, dass man leicht den Uberblick verliert.

Wir sondieren regelméfig den Markt der Anbie-
ter und empfehlen, welcher Schutz und welches
Angebot fur Sie wirklich sinnvoll sind. Und worauf Sie
bedenkenlos verzichten kbnnen.




IMMOBILIEN

Mochten Sie Ihren Traum von den eigenen
vier Wanden verwirklichen? Suchen Sie eine
Immobilie als Geldanlage? Oder haben Sie sich
entschieden, eine Immobilie zu verauRern? Bei uns
erhalten Sie Beratung rund um die Immobilie: bei
Finanzierung, Erwerb und VeraufRerung. Ein Netzwerk
aus Rechtsanwalten, Steuerberatern, Notaren,
Architekten, Bautragern und Immobilienmaklern hilft
uns dabei.

Wenn Sie beispielsweise ein Immobiliendarlehen
aufnehmen mochten, lassen wir Banken und
Versicherungen fir Sie in den Wettbewerb treten. Mit
unseren Ausschreibungen erreichen wir eine Vielzahl
von Instituten und kbnnen so ausgesprochen
attraktive Konditionen bieten.

Mochten Sie eine Immobilie als Kapitalanlage
erwerben? Wir helfen Ihnen bei der Auswahl des
Standortes, zeigen lhnen wo Wachstumsperspektiven
vorhanden sind und suchen die besten Lagen
fur Sie.

,Geld allein macht nicht gliicklich - es braucht auch Aktien und Immobilien.*
Baron Rothschild



Iar NUTZEN

e Sie stehen bei uns im Mittelpunkt - nicht das
Produkt.

= Malfistab unserer Beratung ist stets die Frage, was
wir aus lhrer Sicht selbst tun wirden.

= Wir sind kompetente Gesprachspartner fur Sie.

= Komplexe Fragestellungen werden im Team unter
Mitwirkung verschiedener Spezialisten gelost.

= |hre finanzielle Situation wird analysiert, geplant
und verbessert.

= |hr Vermdgen wird sich nachhaltig steigern.

e Durch unsere laufende Betreuung erhalten Sie
Empfehlungen fir notwendige Anpassungen.

= Aufgrund unserer Beratung vermeiden Sie
unnoétige Risiken.

e Wir haben eine unabhangige und neutrale
Stellung zu allen Produktpartnern.

= Wir empfehlen Ihnen nur Produkte, von denen wir
selbst Uberzeugt sind.

= Unsere Empfehlungen stimmen wir gerne auch
mit Inren Rechts- und Steuerberatern ab.

,Der Preis ist das was du bezahlst. Der Wert ist das was du bekommst.“
Warren Buffet



Ich kann nur bestatigen, dass wir als HENROB GmbH im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung,
wie auch der versicherungstechnischen Dienstleistungen mit lhrer Betreuung sehr zufrieden sind. Gute
Konzepte, schnelle Reaktionen und ein unkompliziertes Miteinander prdgen das Verhéltnis, wir arbeiten
gern zusammen.

Dipl. Wirt.-Ing. Ralf Pilgrim, Geschéftsfiihrer, HENROB GmbH, Herford

Wir bedanken uns beim Team Heidemann fur die kompetent intensive Beratung auf den Punkt, sowohl in
der Versorgung der Geschéftsleitung, als auch im Bereich der betrieblichen Altersversorgung der Mitarbeiter.
Herausragend sind die fir uns verstdndlichen Erklarungen im fremden Finanzdschungel, ebenso wie die
Sicherheit unserer Rentenanlagen, die der Krise trotzen.

Bernward Sandmann, Geschéaftsfiihrender Gesellschafter, Sandmann Consulting GmbH, Bielefeld

Die personliche Absicherung basiert auf solider Basis und individuell maRgeschneiderter Konzepte. Vor
allen Dingen aber muss es fur mich verstandlich sein - erst dann bin ich zufrieden. Udo Heidemann genieft
mein Vertrauen seit mehr als 25 Jahren bei der Altersvorsorge und sémtlichen Versicherungsfragen. Ebenso
konnten viele unserer Mitarbeiter durch die kompetente Beratung von Udo Heidemann lhre betriebliche

Altersvorsorge gestalten.
Thomas Biermann, Geschaftsfiihrer, scanlitho.teams Fullservice GmbH, Bielefeld

Im Rahmen von Mandantenberatungen zur Zukunftsvorsorge im betrieblichen oder privaten Bereich
schatze ich Ihre Unterstiitzung bei der Auswahl von geeigneten Anlageprodukten. Ihre Mitwirkung findet auch
bei meinen Mandanten vielfach positive Resonanz, weil Sie umfassend, verst&dndlich und mit gebotener
Zurickhaltung uber Moéglichkeiten und Risiken zu den jeweiligen Kapitalanlagen informieren. Besonders
hervorzuheben ist Ihre weitere umfassende Betreuung auch nach einem vollzogenen Investment.

Rudiger Krause, vereidigter Buchprifer und Steuerberater, Bielefeld

Vielen Dank fur die gute bisherige Zusammenarbeit! Ich schétze Ihr Know-how rund um die betriebliche
Altersvorsorge - ein Thema, das bei unseren Mandanten immer gré3ere Bedeutung gewinnt.
Dr. Roland Tomik, Wirtschaftsprifer und Steuerberater, Halle (Westf.)

Es ist uns eine Freude auch auf diesem Weg unseren herzlichen Dank dem Heidemann-Team
auszusprechen. Seit nunmehr 25 Jahren werden wir sowohl privat als auch in unserer Firma hervorragend
beraten, begleitet und betreut. Stets freundlich, zeitnah und ohne Zeitdruck werden alle unsere Fragen
individuell beantwortet und die oft komplizierten Inhalte detailliert und verstandlich vermittelt.

Wir erfreuen uns an einer weiteren Zusammenarbeit fur hoffentlich noch viele Jahre.

Anette und Gunter Brockmann, Geschaftsfihrung - Firma KAP Ambulante Pflege GmbH Karlsruhe
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